
Müller DrumTec GmbH 
Frau Sonja Müller 
Industrieweg 5
79618 Rheinfelden

Sie können Technik und Vertrieb 
Ihr Hintergrund liegt im internationalen B2B-Vertrieb mit 
technisch erklärungsbedürftigen Produkten. Ein Studium im 
Bereich Maschinenbau, Wirtschaftsingenieurwesen oder einem 
vergleichbaren Ausbildungsweg bildet die Basis. Sie verfügen 
über mehrjährige Erfahrung in leitender Position und sind mit den 
Herstellungsprozessen der Metallbearbeitung vertraut – im 
Idealfall auch mit den Qualitätsstandards der Pharmaindustrie.
Eine ausgeprägte technische Affinität, verhandlungssicheres 
Englisch sowie Reisebereitschaft werden ebenso erwartet wie 
Erfahrung in der Steuerung internationaler Vertriebsstrukturen 
mit Handelsvertretungen bzw. Distributoren.
Sie verstehen sich als Persönlichkeit, die Leistung einfordert, 
aber auch fördert und den Teamerfolg über den eigenen stellt.

Wir sind gespannt auf Sie!
Bei Müller DrumTec arbeiten wir mit Leidenschaft und 
Engagement und begegnen uns auf Augenhöhe über alle 
Ebenen hinweg. Als Mitglied der erweiterten Geschäftsleitung 
nehmen Sie direkten Einfluss auf die strategische Ausrichtung 
und führen Ihren Bereich mit Nähe, Klarheit und Umsetzungskraft. 

Werden Sie Teil der Müller-Familie. Senden Sie Ihre Bewerbung 
in einem einzelnen PDF-Dokument an unsere Head of HR 
Sonja Müller: bewerbung.drumtec@mueller-group.com.

Standort Rheinfelden (Baden, DE).

IHRE VORTEILE BEI MÜLLER DRUMTEC
  +  Mitglied der erweiterten Geschäftsleitung
  +  Flache Hierarchien und kooperative Zusammenarbeit 
  +  Regelmäßige Schulungen und Weiterbildung
  +  Attraktives Gehaltspaket mit Bonusregelung
  +  20 % Zuschuss zur betrieblichen Altersvorsorge 
  +  Flexible Arbeitszeitgestaltung (Gleitzeitregelung)

Folge uns auf unseren 
Social-Media-Kanälen

«Hier führe 
ich Vertrieb 

nah an 
Kunden und 

Partnern 
weltweit.»

Leiter/Leiterin Vertrieb. (m/w/d)

Technischer B2B-Vertrieb · Edelstahlbehälter · International.

Wir sind ein Hidden Champion an der Schweizer Grenze, 
spezialisiert auf zukunftsweisende Lager-, Transport- und 
Prozessbehälter aus Edelstahl für die Pharma-, Chemie-, 
Kosmetik- und Lebensmittelindustrie. Als typisches KMU sind wir 
mit 90 Mitarbeitenden Teil der seit über 125 Jahren 
familiengeführten Müller Group, die an Standorten in der Schweiz 
und Deutschland mehr als 400 Mitarbeitende beschäftigt. 

Erfolg beginnt mit guten Gesprächen.
Als Leiter unseres neunköpfigen Vertriebsteams verantworten Sie 
den gesamten Verkauf unserer Edelstahlbehälter – von der 
Strategie bis zum Abschluss. Kundentermine und Verhandlungen 
bei wichtigen Projekten gehören ebenso zu Ihrem Alltag wie 
Führungsverantwortung. Und das ist genau der Mix, den Sie lieben. 
Denn der direkte Austausch mit Kunden und Mitarbeitenden liegt 
Ihnen im Blut. Sie verantworten den Auftragseingang und tragen 
maßgeblich zu Umsatz, Marge und EBIT bei. Zudem sorgen Sie 
dafür, dass die Vertriebsprozesse dazu passen: schlank, digital 
und auf den Punkt.

Ein weltweites Netzwerk verantworten
Sie führen und entwickeln unser Vertriebsteam sowie weltweit 
über 50 Handelsvertreter und Distributoren. Dazu gehört, Partner 
zu schulen, deren Leistung im Blick zu behalten, wichtige 
Kundengespräche zu begleiten und dort zu unterstützen, wo 
Aufmerksamkeit gebraucht wird. Bei Schlüsselkunden und auf 
internationalen Messen repräsentieren Sie unser Unternehmen 
persönlich. Gleichzeitig entwickeln Sie Vertriebsprozesse weiter, 
erkennen Marktpotenziale und binden die technischen 
Schnittstellen frühzeitig ein.

Übrigens arbeiten Sie hier mit tollen Kunden aus anspruchsvollen, 
regulierten Branchen, in denen technische Qualität, Verlässlich-
keit und saubere Abstimmung zählen. Die Gespräche sind 
fachlich geprägt, verbindlich und meist partnerschaftlicher, als 
man es aus stark preisgetriebenen Märkten kennt.

https://www.mueller-group.com/
https://www.instagram.com/muellerdrumtec/
https://www.facebook.com/muellerdrumtec
https://www.linkedin.com/company/mueller-drumtec/

